Требования к коммерческому предложению

Какие разделы должны быть в коммерческом предложении:
1. Выводы для руководства. В этом разделе коротко описывается суть предлагаемого решения, сроки и стоимость проекта.

2. Описание проектных технологий. В этом разделе Участник конкурса может привести информацию о применяемых им в проектной работе технологий управления и реализации проектов, описание действий, направленных на снижение рисков проектов.

3. Расчет стоимости проекта. Отдельная калькуляция по стоимости лицензионного программного обеспечения, стоимость услуг по разработке и внедрению системы, смета по командировочным расходам, стоимость и порядок сопровождения.

4. Отзывы по референтным проектам. Так как Заказчика интересует в первую очередь внедрение модулей «Бухгалтерский учет» и «Финансовое планирование и бюджетирование», то желательно предоставить описание и/или отзывы о проектах внедрения этих модулей на промышленных предприятиях, желательно предприятия химической отрасли.

5. Характеристика руководителя проекта. В этом разделе Участник конкурса может привести информацию о сотруднике, который будет назначен руководителем Проекта со стороны Исполнителя. Желательно привести информацию об успешно реализованных проектах внедрения информационных систем на базе «1С:Предприятие».

6. Список сотрудников Участника конкурса. В этом разделе Участник конкурса может привести информацию о своих сотрудниках, которых предполагается привлекать к реализации проекта. Желательно привести информацию об образовании этих сотрудников, указать наличие сертификатов по программным продуктам «1С:Предприятие», перечень проектов, в которых принималось участие.

