КРИТЕРИИ СРАВНЕНИЯ И ОТБОРА

технологического оборудования

при проведении тендеров (конкурсов, аукционов)

1. Инвестиционные критерии

1.1. Качество оборудования: соответствие оборудования ТЗ, опросному листу или заказной спецификации, в том числе:

- соответствие техническим параметрам;

- комплектность (приборы, прокладки, ответные фланцы, ЗИП и т.д.);

- наличие эксплуатационной документации (паспорта руководства по эксплуатации и прочее);

- наличие необходимых разрешительных документов;

- наличие референций, в том числе – в России;

- наличие отзывов;

- наличие сервиса в регионе.

1.2. Сроки: соответствие сроков поставки оборудования сетевому графику проекта

1.3. Цена: при сравнении цен конкурентных предложений желательно, чтобы сравнивались не менее пяти предложений. [При сравнении отбрасывают предложения с самой высокой и самой низкой ценой, без рассмотрения. Остальные предложения рассматривают по другим критериям, первым из которых является качество]/

1.3. Условия поставки и оплаты: 

- главное: соответствие сроков поставки сетевому графику,

- преимуществом при сравнении условий поставки являются поставки на базисе DDP (Инкотермс-2000)

- преимуществом при сравнении условий оплаты является % аванса или возможность постоплатной схемы платежей.

2. Технические критерии

2.1. Анализ отклонений технических предложений от ТЗ (опросных листов или заказных спецификаций)

2.2. Сравнение объемов поставки и объемов услуг различных предложений 

2.3. Условия и сроки монтажа

2.4. Производительность оборудования

2.5. Гибкость оборудования: интервал производительности (в % от номинала) без ухудшения качества продукции

2.6. Требования к питающим инженерным сетям (обязательно, с указанием min и max значения характеристик):

- электроэнергия (напряжение, частота, возможность отключения, наличие резервного питания)

- жидкости и газы (давление, чистота, возможность отключения)

- теплоносители

- топливо

- стоки

- выбросы в воздух рабочей зоны и в атмосферу.

3. Гарантийные критерии

3.1. Гарантийный срок на оборудование

3.2. Срок службы оборудования

3.3. Анализ описания гарантийных случаев: за что изготовитель отвечает и за что нет

4. Статистические критерии

4.1. Информация о наработке оборудования на отказ

4.2. Информация об авариях на оборудовании (в том числе – в России)

4.3. Информация о судебных тяжбах с изготовителем оборудования

4.4. Информация об имеющихся рекламациях на продукцию

5. Эксплуатационные критерии

5.1. Мнения независимых технических экспертов о конструкции оборудования

5.2. Мнение специалистов-эксплуатационников уже эксплуатировавших данное оборудование

5.3. Срок поставки вышедшей из строя детали

5.4. Срок проведения ТО, текущего и капитального ремонтов

5.5. Годовой фонд рабочего времени на проведение ТО

5.6. Численность и квалификация обслуживающего персонала

5.7. Наличие письменных процедур по ТО

5.8. Степень защиты оборудования «от дурака»

5.9. Наличие отечественных аналогов импортных расходных материалов и согласие изготовителя на использование этих материалов

5.10. Сертифицированность оборудования на соответствие ГОСТ Р

5.11. Наличие разрешений на эксплуатацию оборудования на опасных производственных объектах

5.12. Наличие и полнота документации на русском языке

5.13. Наличие программного обеспечения на русском языке

5.14. Наличие программы обучения персонала работе на оборудовании. Наличие билетов для приемки экзаменов (зачетов) для допуска персонала к самостоятельной работе на оборудовании. 

6. Экономические критерии

6.1. Нормы расхода расходных материалов и быстроизнашивающихся деталей

6.2. Среднегодовая стоимость эксплуатации (с заменой расходных материалов и быстроизнашивающихся деталей):

- в абсолютных единицах (руб., $)

- в относительных единицах (% от стоимости оборудования)

6.3. Себестоимость производства продукции (выполнения услуг) на оборудовании

7. Рыночные критерии

7.1. Рейтинг предприятия-изготовителя среди производителей аналогичного оборудования

7.2. Сколько лет существует предприятие и сколько лет выпускает аналогичную продукцию

7.3. Референс-лист поставок оборудования (в том числе и в Россию)

7.4. Уникальность оборудования:

- эксклюзивное (только один производитель в мире)

- уникальное (2-5 производителей в мире)

- редкое (6-20 производителей в мире)

- обычное (десятки производителей в мире)

- рядовое (сотни производителей в мире).

8. Коммерческие критерии

8.1. Финансовые преференции (товарный кредит, и др.)

8.2. Статус поставщика (производитель, дилер, оптовик)

8.3. Наличие и величина штрафных санкций

8.4. Размер достигнутой скидки при переторжке (в денежных единицах и в % от исходной цены)

9. Логистические критерии

9.1. Вес оборудования и вес неразъемных блоков (особенно, если вес неразъемных блоков превышает обычную грузоподъемность автомобиля или вагона)

9.2. Габариты оборудования и габариты грузовых мест при его доставке (особенно, если габариты превышают обычные для автомобиля или вагона)

9.3. Наличие складов изготовителя в России или регионе
